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Locmat se complete d'un module achat qui analyse
les colts et la marge

Crédits -Texte : Monique Cussigh

Le module Achats Locmat®,
passé au crible par SoundLightUp...

W COMPRENDRE | Article SoundLightUp du 4 juillet 2017 :

LOCMAT se compléte d'un module Achats qui analyse les colits et la marge

Locmat, le logiciel de gestion de parc de prestataire et loueur passe a la vitesse supérieure. Couplé au nouveau
module achat il fournit 'indication de rentabilité des affaires traitées en temps réel. Magique !
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{(Locmat, le logiciel de gestion de parc de prestataire et de loueur, I'outil ultime de
vente qui permet de gérer les clients, les prestations, les locations, le personnel... en
temps réel, passe a la vitesse supérieure, que dis-je, double la mise. Couplé au nouveau
module achat qui de base sert a tout commander et a gérer la sous-traitance, il fournit
aussi l'indication de rentabilité des affaires traitées en temps réel. Magique ? Ce sont
des liens dynamiques qui réunissent les deux mondes. »»

L3
Horaires
Margn | Tbut | Fin I i |
CE/07/17 | AM [ 03707717 | AM | 03707717 | PM | 0870717 ] 7%
P Cammentare Dempes Serial fiiilm}
Nom Commentaire ¢ Début Fin Nb Jours Coef Total HT Remise  Total HT Remiss Prix Achat Ratio Marge
sonarisation (kit) 03/0THT  03OTAT 1 460,00 0,00 460,00 0,00 100,00 %
Va *Amplificateur EAW 100 v CA150 | 1 1] 1,00 460,00 0,00 460,00 350,00 342%
LUMIERE 030THT  0IOTAT 1 1 000,00 0,00 1.000,00/ 0,00 0,00 %
Pr Instaliation Lumidre 1 1 1,00 1 000,00 0,00 1 000,00 162000 38,27 %
1 1.00 0,00 0.00 0,00 000 100,00 %
B i it G & s B TMA (TVA 2000 % 1 460,00 € 292.00 €
Cautien 0006  [§B LG [ foncue
Pty Dare de valdité
Caution UZA0ANT AL 1 752,00 €
o M fowomase  ms Ed N =

La colonne a droite qui rassure ou inquiéte : le ratio de marge d’une affaire !
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Pour servir une affaire en prestation ou location, tout commence par des achats. Du matériel pour le parc
de loc, de la sous-traitance, un service de technicien, du transport, du nettoyage, de la vente... Avant, tout
utilisateur du logiciel de gestion de parc Locmat utilisait un logiciel externe ou simplement Excel pour
tracer ses achats. Relié a Locmat, ce nouveau module en utilise la logique et la base de donnée pour gérer
les demandes de devis, les commandes, la livraison, les factures, en identifiant la validation de chaque
étape. C'est ce que nous allons détailler.

Commande fournisseur

Dans le menu principal auquel vous étes habitué, s'ajoute un onglet Achat avec en sous menu les
fonctions Commande, Bon de réception, Factures fournisseurs. Nous allons choisir de réaliser une
commande fournisseur.

@ LM13v13 Fichier Edition Achats Personnel Stock Utilitaires Plannings Plugins  Statistiques  Fel

Commandes Fournisseur

Bons de réception E _

Factures Fournisseur \
"LOCMAT _

Software

LOCMAT® - 25 rue Guillaume de Lorris ORLEANS - www.locmat.eu “,ﬂ
Ugne commerciale ; 01 69 10 50 94 - Ligne technigue | SAY - 09 82 3513 60 Mac

Le nouvel onglet Achat dans le menu de Locmat

La premiere démarche avant de commander est de formuler une demande de prix pour un article, que I'on
retrouvera par type ou par nom si sa fiche dans le catalogue des produits existe, auprées d’'un ou plusieurs
fournisseurs. C'est tout I'intérét du module Achat. On ne démarre pas a zéro, on utilise la méme base

de donnée dont les fiches articles de Locmat que 'on dirigera vers la vente, la prestation ou la location.
Evidemment, vous commandez un nouveau produit, il faudra créer sa fiche.

On choisit un fournisseur. On formule une demande de prix avec envoi de mail automatique a l'interlocuteur.
Et I'on va pouvoir ajouter par fournisseur le prix de cet article qui peut étre acheté a plusieurs endroits, a
des prix différents et avec des conditions de remise différentes. Avec également une gestion de colisage

et de quantité minimum. On passe commande juste en cliquant sur un bouton. A la réception du matériel,

il suffira d’activer le bouton réception et s'affichera la quantité commandée et la quantité éventuellement a
réceptionner.
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[ = Commandes fournisseur : 13/18
Date | Réception i |  ToslHTRemisé || D || C||BR|Fa |Av
3 2411116 | 24011416 | JTSE | “uANGE ASSSS| 148,75 € .Q’s|
H 24/11/16 | 24711416 | JTSE | e s00e @ |
0 24/M116 | 24011416 | ITSE | MANGE ASSES o00€ @ |
k] 2411116 24011416 Insz Mg Wt: 000 €@ . |
21 21/02/17 | 21/02/17 | ITSE P so00e @ |
20 21/0217 | 2100217 |JTSE | Agpeas 121000 @)1 l 2
H | zmms: 24116 | JTse _mth: ame... . |
19 16/02/17 | 16/02/17 | JTSE G NG 0,00 € .Q|
18 16/0217 | 16002017 | JTSE iT“‘ P 1040,00 e__!5_| |
17 1670217 | 16/02/17 | ITSE | oo e @ ja
15 [ IS.FQZ.I’I?I 15/02/17 Irrsz iR lsono,uoe. . 3 iz .
14 15/0217 | 15/02117 | JTSE ApeiEs ogoe @)
13 150217 | 15/0217 | ITSE Awws. 1wme (@

BERE FE EENEE oce - v : @ Rbceponcompitte  Facturstion compiéte

Lol Janvier  Févier  Mars  Awid  Ma Juin  Juller  Aolt  Septembre  Octobre  Nowembre  Décernbre 2015 2016 2007 208 2019

Une fenétre de commande fournisseurs avec a droite, dans les colonnes D pour devis, C pour commande, BR...
les pastilles de couleurs qui valident chaque étape.

Ensuite on peut créer une nouvelle facture fournisseur destinée a la compta comme validation du montant
d’achat et du mode de paiement. On importe aussi les bons de livraison et méme plusieurs dans une seule
facture. Dans une société de prestations, les achats sont multiples : achats pour la loc, achats pour la vente
comme les consommables, achat de sous-traitance, de service de techniciens, de transport, buffet, etc.

C'est la diversité qui est problématique pour que I'outil s'adapte a tous les cas de figures. Nous allons voir
que Locmat a tout envisagé :

* Les prix cadrés : Free Lance, sous location, consommable, transport... Pour un free lance c'est facile, on va
saisir son cachet journalier dans sa fiche personnelle. Evidemment ils n‘ont pas tous le méme cachet donc il
faut chercher le co(t de chacun d’eux. Méme simplicité pour la sous-location ou un transport dont on saisira
le prix réel. Les prix dans ces cas ne sont pas soumis a réflexion.

« Lachat pour la revente. Pour tous les produits du stock, matériel, consommable, on va choisir une fois pour
toute, entre deux modes de calcul : soit le dernier prix d'achat, soit le prix unitaire pondéré, les deux modes
les plus utilisés.

+  Calcul du prix de revient pour la location. Ca se complique pour un produit intégré au parc de location.
Comment fixer son prix de revient ? Et sur 10 sociétés de location, on trouvera 10 modes de calcul différents.
Locmat a envisagé des solutions pour que son module s'adapte a tous. On tiendra compte du prix d'achat de
la machine pour fixer son co(t unitaire (a paramétrer dans la fiche article), mais aussi des frais fixes comme
le stockage, le colt de I'humain pour le déplacer, la maintenance...

Dans une fiche d'article de location, il y a une case pour le co(t unitaire et une case pour les frais fixes. Il y a aussi
un petit encart avec un paramétrage du co(t de la loc qui offre un choix de 3 modes de calcul. Ainsi obtenu,

le colit sera multiplié par la quantité d’articles, alors que les frais fixes viendront s'ajouter une fois par ligne. Et
dessous le cout unitaire et les frais fixes.
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Codotre Gode 4 baes
R L salust Gropour oo WL |
% Colisage B Stocks I Asticies séraises Jp Comnpativles & Catsogues. i Commandes T comptes
Conditons de veate Image
Walour de remplacement. 215,00 € Modification remplacement 01200
Coefs HT TTC
Menimum 00000 0,00 € 0,00 €
Tarif Locaticn 1 00000, 0,00 & 0,00 € Modification tarifs
Tarif Location 2 00000 0,00 € 0,00 € 00/ 0000
Prix: pubiic de référence 0,00 € [~ Blocage Tark Ratio Marge  C.00%
Coefficient caleul prix achat Date Prix Achat
Prix d'achat de référence 0.00 € 00000
Fibrarchie Marges
Catégerie LN Marge da priparation O] demi-journbes
Sows-famile EFFETS-SPECIALIX Marge da retour O] demi-joumdbes.
Famile ECL-TRAD Durée dinstallation 00:00
Macyle Achat Description 1
Priférence de calcul du codt de location - Fine o Coefhcienté Durée réalle
Codt untaire o.i:m_a Frais fe 0,00 €
Sie WES Pays dorgine -
Margue de référence Energie/Envircnnamen -
A Archiver Sous-Traité false - Description 2
] AHEDO23
Type Annersaire
|| Noat
_D.unde!eur
Paques
Libe#é medable dans los devis, bons ot factures Cataogue FraMastor Séguencour Mo pas utdser hors den kit A Compares

LOCMAT | [ = = :
Dans une fiche article destinée a la Loc, apparait au centre le module Achat avec le choix du calcul : fixe, coefficienté, durée
réelle. Et dessous le cout unitaire et les frais fixes.

Les liens dynamiques qui conduisent a la marge

Pour bien comprendre aussi tout I'intérét d'associer le module Achat a votre module existant, nous allons créer

une affaire coté ventes.

«  Faire un devis en choisissant des dates.

«  Créerun groupe ety ajouter les articles
nécessaires,
par exemple 3 amplificateurs et du transport :
c’est une toute petite affaire.

+  Passer l'affaire en commande, ce qui génére un
bon de préparation

Je vois qu'il manque un article. Il faut le sous-traiter.
Et ca tombe bien, il y a un petit bouton pour le
commander dans la page. Si je clique dessus j'obtiens
toute la terminologie : facile !

Je sous-traite aussi le transport

B Alerte disponibilité
B Autre lieu

M Alerte autre liew

DA commander
Demande fournisseur partielks
Demande fournisseur compléte
Commande fournisseur partielle
Commande fournisseur compléte

D BR fournisseur partiel

. BR fournisseur complat

Le code couleurs d’'un bon de préparation
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Allons du c6té achat maintenant et cliquons sur commande fournisseur donc nous ajoutons une
commande. Faire une demande chez Dushow par exemple.

+  Prendre des articles dans I'affaire, y mettre un prix

+ Lelogiciel rapatrie la quantité automatiquement

+  Passer lacommande et automatiquement le module indique que la commande fournisseur est compléte en
montrant un carré jaune.

+  Alaréception du matériel le carré change de couleur

ece Affaires (AFF 0217 149) 10
o217 148 | /1N Dépassen
Ham
Cepier Prépa Supprimer Prépa CoammandeFour » Géndrer Contrat Fichas chantier Céndrer Plan de Tr
Commentaire

[.io Statut Type T L.
| | Enattente |  Commercia 1
1

-. feriche Séiection
Prestation

Nom =] Total [ Remize | W fem Total Remag |

1
Vente D,
A L 30q 0,00 4 0.004 0.00% |0.00% | 0.00 ¢ .
Heraires
[ Marge | Début | Fin 1 Marga |
"\ Saraliss [[270an7 Jam [ 2178207 | AM | 23/02/17 | ma | 23702717 | P
) Parsennal
b~ 5 Code Libre Nom Commentaire  Qté  Début Fin Poids  Volume Conso. P
o | AUTOMATIUQE . | 2102117 | 2300217 0,00/ 0,00 0,00
W E xrPe7s0 Amplificateur XPBY50 Gemini | 3 | | [
W TrRanD3 Pr Transport Km 1| |

Commande fournsseur partieile
Commande Fournisseur complite | | |
nb‘k Toumisseur partiel

.Bﬂ Fourmsstur eampiet
b=
Tva [Tva 2000% 90,80 € 1816 €
2P LocMat 1 B Valpur totale 000 € France B

Bation 000€ g8 EHL O Rencue

A% (i" Date da vakdith
E Caution 23/03/17 TI.E 108,96 €

LOCMAT = | Sl =N

Bon de préparation de mon affaire. Le BR est complet comme l'indique le carré bleu a dans la colonne de gauche.
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Un petit symbole de deux mains liées apparait alors dans la fenétre de la commande. Il indique que I'on
dispose vraiment du coit d’achat de la prestation, c’est un vrai lien informatique. Une petite bourse dans
le devis de vente donne tout le détail. Elle se met automatiquement a jour dans les deux sens dés que les
différents bons de livraison sont enregistrés. C’est le fondement du logiciel.

[N ] Commande Fournisseur (21) 8

2170217

Bons de réception  Fattures

0 Atice Référonce Q Séiecton [ Mods ] Colt 1 Remise [ Remise Cascade | Total %
) Article SST Ritf Frurmisssur | | 0.00 & 0.00 & I 0.00
) Prastation NMoen Maraue n
Vente Tarif 0,00 € Date de réception prévue 00/00/00 Ol da Fvraisen 0 Jouris) Garantia 0 Mo
Libre Qe demandée 0 O colisée O Cé min coise O Qué unitaire torale o
Y Sbralist Lt B
Compte Achat Campte T.VA.
Commentaing i miE|
- Q@R Code Libre Code Fournisseur Nom Qey Qs  ToalHT Remise Remise Ca... Total HT Remisé
= 0/ XPBT50 St Amplificateur XPBT50 Gemini 3 a 900,00/ 0,00/ 900,00/
m O[AFF 0217 148/101 | Se 1 0 0,00/ 0,00| 0,00/
m Ol AFF 0217 1497101 Se 1 L1} 0,00 10,00 0,00/
m O|AFF 0217 148/ 101 | Se 1 0 0,00/ 0,00| 0,00/
= 0/ TRANO3 Pr Transport Km 1 0 40,00 0,00 40,00/
™ 0/ AFF 0217 149/ 101 | Se 1 o 0.00| 0,00/ 0,00|
&) 1 1 0,00

00S1 [ Pr Quvrier Spécialisé 1

Frifice B TVA (TVA 20,00 % 540,00 € 188,00 €
Condition do paement B

Date de réception prévue 21N7 TG 112800 €

ILOCMAT >

Commande fournisseur liée a une affaire, avec dans la colonne a l'extréme gauche, le symbole
bleu de lien dynamique, qui indique que les deux sections du logiciel, achat et vente, travaillent
main dans la main

Autre fonction sympa : Directement dans le bon d’une affaire, on va pouvoir ligne par ligne, choisir son
fournisseur et pré-formater une demande de prix.

Evaluer la marge bénéficiaire au plus juste

Le calcul de la marge va méme tenir compte des achats induits par une affaire mais non facturés au client. Le
besoin d’'une perceuse par exemple, dont le co(t pourra étre affecté au devis achats et affecté a une affaire.

Gérer un stock virtuel

Imaginons qu'un client commande 10 articles pour 10 jours. On ne les a pas en stock donc le commercial va les
sous-traiter. Entre temps, le méme client réalise que 5 suffiront. Il est trop tard pour modifier la commande, alors
“on fait quoi des 5 qui restent nous restent sur les bras pendant 10 jours ?

Dans un premier temps, une alerte précisera qu’'une partie de la sous-traitance n'est plus utile. On dispose donc
d’un stock virtuel, qui pourra étre affecté a une autre affaire. Locmat va le gérer en quantité et en date en créant
un planning. C'est fort et tres utile quand on travaille avec les prods télé !
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Les statistiques d'achat.
Locmat qui donnait accés aux statistiques de vente, donne maintenant accés aux statistiques d'achat, montrant
ce que I'on achéte et ce que I'on sous-traite par fournisseurs et le chiffre d'affaires total.

Fichier Edition Achats Personnel Stock Utilitaires Plannings Plugins Fenétre Aide

Utilisateur ; Administrateur Achat
Articles Location

Articles Vente

_l/\ Articles Prestation
S Fournisseurs
LOCMAI vene

Soflware Articles Location
Articles Vente

Articles Prestation
Clients

s ; : Factures

La Solution de Gestion des Loueurs et Prestataires Statistiques Modulables

Editeur de Graphes

LOCMAT® - 25 rus Guillaume de Lorris ORLEANS - www.locmat.eu M ‘__'

Ligne commersiale : 01 69 10 50 84 - Ligne technigue | SAY : 09 82 35 13 60 Mac

Informations fichiers

[ty ]

0@ Statistigues Articles Achat 107111
F G H ] J K L ') N o P
Coda + - Y - Responsable Cde Four : [RENET sl a4
311217 Moen : ¥ MNom Fournisseur ©
Code Nom A QéAchat Total HT Achat Qué SsT Tatal HT SST
AGOD000000115 | 0 0.00€ 0 0,00€
“LA4B “Amplificateur LA4B ou LA4Ba L-Acoustics o 0.00€ 0| 0,00€
“QUADEG “Amplificateur QuadB Chevin 0 0.00€ 0 0,00€
XPBT50 | Ampiificateur XPBT50 Gemini o 0.00€ 3 900,00 €
UABTOWB |Antenne directionnelle amplifiée UABTOWE Shure o 0,00 € 10| 5 000,00 €
ARM12501 Armoire 125 A Tri 2x63-2x32T pied IP55 Oxo 1 1000,00 € 0| 0,00 €
] (Armaire 125 A Tri 4x32T-3PC16 flight P20 Oxo o 0.00€ 0 0,00€
ARM2Z5002 (Armaire 250 A Tri 2x125 en cofirel o 0.00€ 0 0,00€
ARM3204 Armaire 32 A Tri 2 Socapex rack IP20 Oxo 0 0.00€ 0 0,00 €
ARMA0001 (Armoire 400 A Tri 3x125-6x63-8x32T flight IP20 Oxo 0 0.00€ 0 0,00€
ARMB303 Armoire 63 A Tri 6x32Mo flight IP20 Oxo o 0,00 € 0| 0,00 €
ARMB3001 Armoire 630/400ATridx125-4x63-4x32T pled IP550x0 HORS P o 0,00 € 0| 0,00 €
600-0008 AUTOFIX o 0,00 € 0| 0,00 €
LN4OOVBALLAST-0XO Ballast Oxo pour lumiéne noire o 0,00 € 0| 0,00 €
PAG/BAT-INT Barre de 4 PAR16 chromés avec fransfo intégré Kolibri Oxo 5 2137,50 € 0 0,00 €
ACL250B4NOIR Barre de 4 PARG4 ACL 250w noirs o 0,00€ 0 0,00 €
BPE"SKW/B/MA Bloc de pulssance 6 * 5,7 kw Ma Lighting (avec roulettes) 0 0,00€ 0 0,00 €
BOOSTER/CRYSTAL Booster DMX Crystal 0 0,00 € 0 0,00 €
CLD5B050 Cable DMX 5 broches de 50 Metres 0 0,00 € 0 0,00 €
CEP1732T030 Cable P17 tri 324 de 30m 0 0,00€ 0 0,00€
ARENA/CACHE-FLUX Cache flux pour Arena 0 0,00€ 0 0,00€
ACOUSTIMASSS-CAISSON Caisson de basses blanc Acoustimass 5 Bose 0 000€ 0 0,00€
CENTRALE/INTERCOMHF Centrale intercom HF pour 14 4 Posles 0 0,00€ 0 0,00€

La fenétre de statistiques d’achats d’articles...
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[ JoN ] Statistiques Fournisseurs 41/41
N o P
M7 3 i Responsable Cde Four : ([ENETTRo SN
: : oo cin: (R

Code Nom Articles Anicies SST Vantes Prestations Libres Total HT ~
401AUDIOP |aupioroLE . 000€  §000,00€ 0.00€ 0,00€ 0,00¢€ 5000,00€
401BRICOS |BRICO 89 | 213750€ 000€  20000€  300.00€ 0,00 € 2637.50€
401ARPEGE |ARPEGES | 101000€  900,00€ 0,00€ 40,00€ 0,00€ 1950,00 €
401PROORG |PRO ORG THUS . 0,00€ 000€ 0.00€ 0.00€ 0.00€ 0.00€
401FINNFO |FINNFOREST . 000 € 000 € 000€ 0.00€ 0,00 € 0.00€
40ILCCONS LC CONSTRUCTEURS | 0,00 i. 0,00 E. 0,00 € 0,00 € 0,00 € 0.00 €
40100WIND WIND | 000€ 000€ 000€ 0.00€ 000€ 000€
401TIP DI TIP DISTRIBUTION _ 000€ 000¢€ 0.00¢€ 0.00€ 0.00¢€ 0.00€
401SCENIC |SCENIC SOUND _ 0,00 € 000¢€ 0.00€ 0.00€ 0.00€ 0.00€
401REGIEP |REGIE PIANOS [ 0,00 € 000€ 000€ 0.00€ 0,00€ 0.O00E
401PRESTA |PRESTAMUSIC _ 0,00€ 000€ 000€ 0.00€ 0.00€ 0.00€
401MUSICP |MUSIC POWER _ 0,00€ 000 € 0.00€ 0.00€ 0.00€ 0.00€
(401MILLE MILLE ET UN SONS | 0,00 'E. 0,00 GI 0,00 € 0,00 € 0,00 € 0.00 €
.401MM3K|E MACKIE DESIGNS FRANCE | 0,00 'E. 0,00 E. 0,00 € 0,00 € 0,00 €. 0.00 €
40THOHNER |HOHNER SA _ 0.00€ 0,00€ 0.00€ 0.00€ 0.00€ 0.00€
401HIGHTE |HIGH TEGH DISTRIBUTION _ 0,00 € 000€ 000€ 0.00€ 0.00€ 0.00€
401FENDER |FENDER FRANCE _ 0,00 € 000€ 000€ 0.00€ 0.00 €| 0.00€
401EMDFRA |EMD FRANCE _ 0,00€ 000€ 0,00€ 0.00€ 0,00 €| 0.00€
401CINECO |CINECO _ 0,00¢€ 000€ 0.00€ 0.00€ 0,00 € 0.00€
[401CANFOR |CANFORD AUDIO _ 0,00 € 0,00 € 0,00€ 0,00€ 0,00 € 0.00€
.m Sochété AWDR | 0,00 E. 0,00 E. 0,00 € 0,00 € 0,00 €. 0.00 €
FO00000001 |Société Gentile _ 0,00€ 0.00¢€ 0.00¢€ 0,00¢€ 0,00¢€ 0.00€
(401TCELEC |TC ELECTRONIC | 0,00 € 0,00 € 0,00 € 0,00 € 0,00 € 0,00 €

.. et d'achats par fournisseurs

Les autorisations

L'administrateur a bien sir la possibilité dans “utilisateur”, de régler plusieurs parameétres et de gérer les
autorisations, avec des préférences au niveau des colonnes pour montrer ou pas aux utilisateurs les prix d'achat
et la marge.

Le temps d’'adaptation

Le temps d'adaptation est nul pour qui est déja habitué a Locmat. Seul le temps de saisie des prix d’achat
s'ajoute, (une démarche incontournable quel que soit le logiciel utilisé), avec I'avantage de centraliser toutes
les informations au méme endroit, et d'alimenter une base de données qui va servir a tous les membres de la
société. Il y a tout type de comportement chez nos prestataires.

[l'y a ceux qui travaillent a I'arrache.com, qui n‘ont vraiment pas le temps de se structurer, et il y a ceux qui ont
une approche pointilleuse de toutes leurs actions et une énorme envie d’établir une vraie gestion. Locmat avec
son nouveau module Achat permet d'y voir clair et d'adapter ses comportements pour réaliser la marge la plus
optimisée possible en croisant les chiffres des colts et des ventes.
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Autre nouveauté : I'affichage dynamique dans le dépot.

C’était une demande des clients, pouvoir afficher sur grand écran dans le dép6ét, la fenétre des bons de
préparation et celle des bons de livraison pour montrer ce qui doit étre traité en loc et en prestation. Locmat a
développé un produit autonome qui se met a jour automatiquement, une petite licence a prix tout doux.

Les nouveaux clients Locmat

Voici une partie des sociétés qui ont adopté Locmat en 2016.

Elles viennent s’ajouter aux 140 licenciés : Aliss a Orleans, ANim and Show, Arkeis a Reims, La Boite a Oultils,
Maxoloc aux Antilles, LEntrep6t du Spectacle, La Coulisse, Prest Event, Scéne de Nuit, SAES Audio Tec,
Rawtec, la Mairie de Beauvais, Web Events, R'ams, SL Production, Trans Events, Wed Event, CO2 Evenement,
Manganelli Events, etc

Combien ¢a coute

Parce que le module achat ne conviendra pas a toutes les entreprises, il n‘est pas intégré au logiciel mais en
option, il sera activé ou pas dans les versions Vision et Vision+, les seules capables de gérer les commandes.
Le cout d'activation du module achat ne sera pas appliqué a toutes les licences de gestion commerciale dont
vous disposez. Locmat tient compte du fait que dans une entreprise de prestation, tous les utilisateurs ne sont
pas affectés aux achats.

Les prix sont donc étagés de la fagon suivante :

Tarif Module Achats :

B 1 licence de gestion commerciale : 500 € HT
2 licences : 700 € HT

[ |
B De3a5licences: 1000 € HT
B ©licences et plus: 1300 € HT

Prix auxquels s‘ajoutent éventuellement la maintenance et la formation.

Plus d'infos : Aupres de Christian Morasin au 01 69 10 50 94 ou sur le site LOCMAT
www.locmat.eu

Locmat® est certifié |Dd| Datadock

Dossier de Presse LOCMAT®| Article SoundLightUp du 4/07/2017



ACCUEIL ARCHIVES LA BASE PRO SLU AGENDA PETITES ANNONCES CONTACT

Soundlichtup..o p P 00 Francs

« A propos de Soundlichtup. .,

Qui sontils ?

Soundlightup, c'est une équipe de journalistes techniques chevronnés et indépendants :
Claude Ducros, Monique Cussigh, Jean-Pierre Landragin, Ludovic Monchat, et bien d'autres...
lls sont : ingénieur, technicien, utilisateur, développeur pour analyser, créer et relayer de I'information fiable.

Soundlightup c'est quoi ?

Soundlightup est le premier magazine interactif, bilingue et entierement dédié a I'univers du son, de I'éclairage
et de la vidéo, aux hommes et aux machines qui font I'évenement. Soundlightup c'est la visibilité maximum
pour une profession de 'ombre qui n'a pas de frontieres.

Le Magazine

DES NEWS ET UNE BASE DE DONNEES UNIQUE

Soundlightup c'est I'info en premier. Tout ce qui est nouveau et/ou intéressant est relaté sans délai jusqu‘au
bout du monde. Le site va aussi constituer la plus importante base de données technique et humaine du Web
permettant aux professionnels de trouver a tout moment des informations fiables via nos news, reportages,
bancs d'essais et portraits ; un outil indispensable et sans frontieres.

TEST ET DOSSIERS

Nous vous apportons un avis d'expert, complété par des mesures pointues réalisées en laboratoire et un
compte rendu critique pour vous aider a choisir vos infrastructures techniques en toute objectivité et sérénité.

APPRENDRE

Les ingénieurs de Soundlightup reviennent aux sources scientifiques pour vous aider a maitriser les nouvelles
technologies comme les bases.

DES REPORTAGES TOUT TERRAIN

Nous sommes sur le terrain pour découvrir et faire connaitre le savoir faire et les avis des designers et
techniciens qui font 'évenement. Partagez vite avec nous vos découvertes et interventions soignées,
grandioses, originales ou risquées...

PORTRAITS

Nous allons a la rencontre des techniciens, des industriels et des créateurs frangais et étrangers afin
de découvrir leur parcours, leurs spécificités, leur actualité et leurs coups de gueule; des portraits sans
concession pour des hommes et des femmes d'exception.

ADRESSE

SoundLightUP
Le Parc de I'Evenement - 1, allée d’Effiat
Batiment A-91160 Longjumeau

Tél:09511977 14
www.soundlightup.com »»

M COMPRENDRE - ACTU SoundLightUp | Locmat se compléte d’'un module Achats qui analyse les coilts et la marge
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LOCMAT

Software

Locmat, une équipe en mouvement

Service Commercial :

1 allée d’Effiat - Le Parc de I'Evénement
F-91160 Longjumeau

Tél. : 33 (0) 169 10 50 94

Développements et services :

25 rue Guillaume de Lorris
F-45000 Orléans

Tél. : 33 (0)9 82 3513 60

Mail : contact@locmat.eu

Retrouvez-nous surﬁ ‘]

www.locmat.eu



